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泰德煤网创立于 1999 年，2007 年改制为“泰德煤网股份有限公司”，为客

户提供专业化的用煤解决方案及创新服务，推动客户低成本运营，是中国领先

的煤炭供应链管理服务商。  

泰德煤网围绕商业流、实物流、资金流、信息流构建的煤炭供应链综合服务能

力日趋成熟，通过全球煤炭供应链网络不但可以为客户提供多样化煤种选择和

高效、便捷、低成本的交付，还可以提供配煤、规模采购、计划管理、检验委

托、物流运输、分销送达、供应链金融、电子商务、代理等多种专业化增值服

务，端到端、一对多的全链条、节点或节点组合服务，满足客户多元需求。 

 

 

1、一站式煤炭供应链+灵活的解决方案 

泰德煤网煤炭供应链管理业务的核心是为煤炭终端用户高效配置煤炭资源，通

过煤源采购、原煤加工、煤炭仓储、煤炭配送、煤炭分销，提升煤炭流通价值

链的效率与附加值，降低终端用户的用煤成本，为客户提供多品种、全链条、

一站式的煤炭供应服务。 

 

 

 

小长协解决方案是泰德煤网根据煤炭业务特点提出的一种创新性的战略合作模

式。泰德煤网与客户以一定时间（通常为三个月到一年不等）为周期签订采购

合同，规定煤种及采购数量，且在每月根据市场价格定价后，发生一定执行量

的销售方式。 

 

2、全球煤炭供应链管理业务+个性化创新业务 

泰德煤网通过遍布国内的销售网络及渠道，集约客户需求，建立稳定、高效的

煤炭供应链网络；以供应链计划管理为核心，完成集中采购、集约物流、高效

资金流管理、精细质量管理及专业化配煤；并兼顾传统煤炭对接业务，为客户



提供用煤解决方案。同时，通过不断创新供应链金融服务、探索和完善电子商

务、开发泰德易通手机客户端等多种业务模式，以满足客户个性化的服务需

求。 

 

 

3、覆盖全球主要煤炭生产区的采购网络+覆盖国内主要中转区的物流网络 

为了保障泰德煤网日趋专业化的煤炭供应链管理服务，泰德煤网稳步拓展采购

网络建设，形成了更具辐射功能、更具动态优化和动态统筹能力的煤炭采购网

络。整合涵盖东北、三西（山西、陕西、蒙西）地区主要的烟煤、褐煤煤源和

国际煤源（澳大利亚、印尼、朝鲜、越南、哥伦比亚、美国、俄罗斯），为客

户提供专业化服务奠定基础。 

 

 

泰德煤网物流网络覆盖国内煤炭流通主要下水和中转港口，可为各类客户提供

集约、高效、个性化的供应链物流与配送服务。泰德煤网物流途径以海运、江

运为主，并以铁路直流、汽运等方式作为有力补充，物流范围遍布环渤海地

区、东南沿海、长江沿线港口，形成了完备的物流网络。 

 

4、多样化的交付方式 

泰德煤网交付方式主要包括以下六种： 

（1）平仓：为客户提供在泰德煤网中转基地交付货物的交付模式服务。在这种

交付模式中，以北方港口下水煤为主，泰德不负责组织运输，主要由客户自己

备船来泰德煤网基地提货。 

（2）海运送货：为客户提供送货到厂或送货到客户指定地点的交付模式服务。

在这种交付模式中，以北方港口下水煤为主，由泰德煤网组织运输，承担运输

成本。 

（3）江海联运：为客户提供进口煤源、北方港口煤源直接送货到港或者进江减

载，短驳等复杂路径送货服务。 

（4）上水港销售：为客户提供北方港口煤源或者进口煤源到南方上水港上岸销

售的交付模式服务。 

（5）北方港地销：为客户提供北方港口煤源辐射周边的小规模“零售”式服

务，通过自提汽运等送货模式销售。 

（6）火运直流：为客户提供从采购端到直发电厂的端到端交付模式服务，采用

铁路运输或海运等物流途径，实施点对点的销售模式。 



 

5、多种资金服务 

泰德煤网整合金融机构资源，实施多样化的融资手段及创新资金管理模式，为

煤炭行业下游消费企业提供稳定、及时和高性价比的金融服务产品。泰德煤网

可为客户提供包括保理、商业发票贴现等多种资金服务。 

（1）保理案例：泰德煤网与某大型电厂签订销售合同，希望发货后即可收回货

款，电厂却希望 3 个月后再付款。泰德煤网和电厂可向银行申办保理融资，银

行在泰德煤网发货后即可将 80% 货款付给泰德煤网，电厂将 20% 货款汇付

给泰德煤网。3 个月后电厂再将 80%的货款付给泰德煤网，泰德煤网归还保理

融资本息，利息的支付可由泰德煤网和电厂商定分摊。 

 

 

 

（2）商业发票贴现案例：某客户采购泰德煤网煤炭产品，但因资金紧张，暂时

难以支付货款，为减轻客户资金压力，泰德煤网在核实客户相关资质之后，可

向银行申请 3 个月商业发票贴现融资，并给予客户 3 个月帐期。同时，在银

行开设专用账户，向银行转让应收账款债权，银行在受理泰德煤网商业发票贴

现申请后将货款支付给泰德。3 个月到期后客户将货款汇入泰德煤网在银行的

专用账户，由泰德煤网支付融资本息。 

 

6、返利+团购实现战略合作共赢 

（1）返利方案：客户需提前与泰德煤网确认返利合作意向，承诺在一定期限内

完成固定数量的煤炭采购，若在该周期内累计采购数量达到上述约定数量，则

泰德煤网将给予客户相应的煤款返利，并在客户下次采购的货款中进行减免。 

 

 

（2）团购方案:针对采购量小，导致船运费较高、议价能力薄弱的客户，或因

采购规模限制只能以地销方式采购的客户，泰德煤网推出此项合作方案。不同

客户可集中采购需求，总计采购量达到一定规模即可享受价格折扣，最大幅度

降低客户成本，提高客户竞争力。 

 

泰德模式评注： 



在国际、国内各种不利因素的综合作用下，煤炭行业陷入了近十年的最大困

境，需求低迷、库存高企、价格持续下跌，煤炭生产企业、流通企业、运输企

业等市场参与者无一能够幸免。 

泰德煤网为客户提供个性化煤炭定制需求服务，可在中短期内以明确的交付总

量进行一次性打包合同的签订，根据客户的燃煤需求、堆场状况、运输能力、

资金能力、结算方式等个性化特征，提供个性化高性价比的煤炭产品，并按需

求进行分批次、及时、高效、高质量的煤炭产品交付服务。泰德煤网的创新模

式帮助其能够在复杂的煤炭供应链当中最大程度地降低风险，从而确保了企业

自身生存的能力和活力。 
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